
Ihr regionales BME-Netzwerk

C 38-mal in Ihrer Nähe

Wir über uns
BME Akademie GmbH
Über 50 Jahre Kompetenz in Aus- und Weiterbildung rund um 
Materialwirtschaft, Einkauf und Logistik sprechen für sich. Die BME 
Akademie gilt als kompetenter Ansprechpartner für die Qualifizie-
rung von Fach- und Führungskräften aus Einkauf und Logistik.

C  Am Puls der Zeit
Durch den ständigen und intensiven Kontakt zu den BME-Mit-
gliedern kennen wir die aktuellsten Trends und Interessen und 
sind immer auf dem neusten Stand – ein Gewinn für Sie!

C  Aus der Praxis für die Praxis
Tauschen Sie sich mit den Referenten und Fachexperten aus 
und lernen Sie die neusten Entwicklungen und besten Praxis-
Lösungen kennen.

C  Top-Referenten, erfolgreiche Konzepte, erprobte Methoden
Profitieren Sie von den langjährigen Erfahrungen unserer 
Referenten und Praktiker, die Ihnen innovative Konzepte und 
Modelle vorstellen.

C  Networking und Benchmarking
Nutzen Sie auf unseren Veranstaltungen die Gelegenheit, sich 
mit Fachkollegen und Experten auszutauschen und wertvolle 
Kontakte zu knüpfen.

C Kontakt
BME Akademie GmbH

Frankfurter Straße 27

65760 Eschborn

Tel.: 06196 5828-200

E-Mail: anmeldung@bme.de

www.bme-akademie.de

Nutzen Sie die Vorteile einer 
BME-Mitgliedschaft!
Der BME bietet seinen Mitgliedern
Über 50 Jahre Kompetenz in Aus- und Weiterbildung rund um 
Materialwirtschaft, Einkauf und Logistik sprechen für sich. Die BME 
Akademie gilt als kompetenter Ansprechpartner für die Qualifizie-
rung von Fach- und Führungskräften aus Einkauf und Logistik.

C  Über 400 Veranstaltungen pro Jahr in 38 BME-Regionen
C  Kostenloser Bezug der Fachzeitschriften „BIP – Best in Procu-

rement“ und „Beschaffung aktuell“
C  Exklusive Online-Fachinformationen für Mitglieder
C  Young-Professional-Initiative
C  Ca. 25 thematisch ausgerichtete Fachgruppen
C  Services Recht, Benchmark und Personal & Karriere
C  Informationsservices BMEnet Guide Beschaffungsdienstleis-

ter, BMEOpenSourcing (Lieferantenverzeichnis)
C  Unterstützung bei Ihren Global-Sourcing-Aktivitäten
C  Delegationsreisen zum Austausch mit internationalen Liefe-

ranten
C  Kostengünstige Lieferantenrecherche/Marktscreening
C  Matchmaking: Austausch mit möglichen Lieferanten

Der BME baut sein Angebot für seine Mitglieder stetig weiter aus.

Bundesweite Qualifizierung und Weiterbildung:
C  Seminare und Management-Foren zu den Themengebieten:

C Einkaufspraxis und -strategien
C Verhandlungsführung
C Einkauf von direktem, indirektem Material und Dienstleis-

tungen
C Technik im Einkauf
C Recht in Einkauf und Logistik
C Logistik und Supply Chain Management
C Global Sourcing und interkulturelle Kompetenz
C Projekteinkauf und -management
C Arbeitsmethoden und Führungskompetenz

C  Weiterbildungslehrgänge: Geprüfte/r Fachwirt/in für Einkauf 
(IHK), Diplomierter Einkaufsexperte (BME)®, Diplomierter Ein-
kaufsmanager (BME)®, KMU-Einkäufer/in (IHK) – kompakt

C  Inhouse-Schulungen

Weitere Informationen

C www.bme.de/mitgliedschaft



BME Akademie vor Ort

Zielgruppe

Ziele

Inhalte

Exklusiv für BME-Mitglieder
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Seminarort

Teilnehmerzahl

Seminargebühr

Durch die enge Kooperation zwischen der BME Akademie und den 
ehrenamtlich tätigen Mitgliedern der Regionen im BME können wir 
diese Seminare zu einem besonders attraktiven Preis anbieten.

AGB
Es gelten die Allgemeinen Geschäftsbedingungen der BME Akade-
mie, zu finden unter www.bme.de/agb

Datenschutz
Informationen, wie wir mit Ihren personenbezogenen Daten um-
gehen, erhalten Sie unter www.bme.de/datenschutz

Ihre Anmeldung: anmeldung@bme.de
Ich melde mich verbindlich zur folgenden Veranstaltung an:
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Bundesverband Materialwirtschaft, Einkauf und Logistik e. V.

Frankfurter Straße 27, 65760 Eschborn

Tel.:  0 6196 / 5828-0 | Fax.: 0 6196 / 5828-199 | info@bme.de


	VeranstaltungsNr: 482404003
	Ort: Kempten, bigBOX ALLGÄU Hotel
	Datum: 9. April 2024
	Mitgliedsnummer: 
	Name Vorname: 
	Position  Abteilung: 
	Firma: 
	Branche: 
	Straße  Postfach: 
	PLZ Ort: 
	TelefonFax: 
	EMail: 
	Datum  Unterschrift: 
	FirmaAbteilung: 
	StraßePostfach: 
	PLZ Ort_2: 
	TelefonFax_2: 
	Titel: Grundlagen der Verhandlungsführung im Einkauf
	Ort, Datum, Zeit: Kempten, bigBOX ALLGÄU Hotel9. April 202409.00 - 16.00 Uhr
	Ansprechpartner: BME-Region Bodensee-Oberschwaben Der BME hat in Deutschland 9.800 Mitglieder und ist in 38 regionale Gliederungen unterteilt. Die Region Bodensee-Oberschwaben bietet ihren ca. 330 Mitgliedern ein interessantes Programm aus Netzwerk-, Einkaufs- und Soft-Skills-Veranstaltungen und Werksbesichtigungen.Mit dem Bodenseeforum findet jährlich eine Highlight-Traditionsveranstaltung in der Region statt. Hier trifft sich der Einkauf am Bodensee.Im Vorstand der Region sitzen 10 Einkaufsverantwortliche aus regionalen Firmen, die das Netzwerk pflegen und die Veranstaltung für Sie ehrenamtlich organisieren.
	Text4: Fach- und Führungskräfte aus dem Einkauf sowie aus den Bereichen Supply Chain Management und Logistik, die Verhandlungen führen
	Text5: Die Teilnehmenden erfahren, was zu einer erfolgreichen Verhandlungsführung gehört, wie man Verhandlungen vorbereitet und welche Argumentationstechniken zum Erfolg führen. Sie nutzen zusätzlich den Erfahrungsaustausch in der Seminargruppe.
	Text6: • Verhandlungsstrategien – Strategien für  unterschiedliche Machtverhältnisse• Win-Win-Strategie – Chancen und  Grenzen• Verhandlungsvorbereitung – der Einkauf im  Zeitdruck – was auf jeden Fall zur  Verhandlungsvorbereitung gehört• Verhandlungsphasen – Orientierung wenn es mal  drunter und drüber geht• Die Fragetechnik in Verhandlungen – in  Verhandlungen die Gesprächsführung sichern• Argumentationsaufbau – situationsgerecht  argumentieren anstelle von Standardargumenten• Umgang mit schwierigen Verhandlungssituationen
	Text7: Kurzreferate, Einzel- und Gruppenarbeiten, Checklisten
	Text8: Benedikt Elles, Verhandlungstrainer
	Text9: 9. April 2024 09.00 - 16.00 Uhr
	Text10: bigBOX ALLGÄU HotelKotterner Strasse 62-6487435 Kempten Tel.: 0831 570552000
	Text11: Limitiert auf 18 PersonenExklusiv für BME-Mitglieder und Teilnehmende aus BME-Mitgliedsunternehmen Es können maximal 2 Personen aus derselben Firma teilnehmen.
	Text12: 259,- € zzgl. MwSt. für BME-MitgliederStornierungsgebühr: 70,- € ab 2 Wochen vor Veranstaltungsbeginn


